滨湖集团国有资产存量商业及住宅分销合作单位招标文件
  
合肥滨投资产运营管理有限责任公司拟对“ 滨湖集团国有资产存量商业及住宅分销合作单位招标 ”（项目名称）项目进行国内公开招标，欢迎具备条件的国内投标人参加投标。
一、项目名称及内容：
1、项目名称：滨湖集团国有资产存量商业及住宅分销合作单位招标； 
2、项目地点：合肥市；
3、招标人：合肥滨投资产运营管理有限责任公司；
4、本次招标范围：有住宅/商业销售经验的房地产市场营销策划、渠道拓展、销售代理或房地产经纪业务的公司，能够为滨湖集团国有资产存量商业及住宅转让项目提供营销服务，在资源整合方面有着独特的渠道、方法；
5、本次招标佣金及人员说明：甲方按照乙方实际房产销售成交价总金额支付代理佣金，代理佣金分为基础佣金和溢价分成佣金，具体基础佣金比例按照“一房一佣”的原则；根据甲方提供的房产净得底价（国有资产处置的房产则为资产评估价）及约定的基础佣金比例结算基础佣金；乙方全程服务客户至全款金额到账后方可结算佣金，其中一次性付款购房人的过户服务费用按照2000元/套支付给乙方，贷款按揭购房的服务费用按照3000元/套支付给乙方；
团队需人员至少2人驻场服务项目，服从开发商考核管理。
6、项目类别：服务类
7、标段划分：本项目共划分   1   个标段
二、投标单位入围要求：
（一）注册资金（元）：注册资金不低于100万；
（二）企业经营范围必须包括房地产市场营销策划、渠道拓展、销售代理或房地产经纪业务；
（三）近两年内有不少于3个住宅/商业项目的渠道销售经验（须提供合作单位合同原件及联系方式），在当地具有渠道销售代理经验的优先；
（四）企业经营状况良好，无违法、违规等不良记录；公司具备独立法人资格，经营年限超过1年（含1年）。
三、招标文件的获取及招标文件发售办法
1.获取时间：2021年12月29日上午09:00至 2021年12月31日下午17:30 ；
2.获取方式：投标人须登录合肥滨湖投资控股集团有限公司官网自行下载招标文件。
4、 投标报名提交材料：  
1.《投标承诺函》（承诺提供材料真实性并加盖公章）；
2. 企业的营业执照影印件（加盖公章）；
3.《房地产经纪机构备案证明》复印件，加盖公章；
4. 项目业绩：近3年优秀合作案例（将公告附件合作案例清单填报完毕后加盖公章，并将合作合同双方盖章页扫描件一并上传）；
5. 提报市场策略、销售目标、团队配置、对客户的理解等；
注：所有资料均需提供书面及电子版各一份，复印件加盖公章，电子版发送至邮箱：251079271@qq.com。报名截止时间：2021年12月31日止。
五、开标时间及地点
投标单位必须在 2022年1月4日下午17:30前将：投标文件密封盖章送（寄）至合肥市包河区徽州大道1388号208室，超过规定时间送达的投标文件，无论任何理由均取消其投标资格。
2、开标时间：由招标人另行电话通知；
3、开标地点：由招标人另行电话通知；
4、答疑时间：报名之日起至 2021 年12月31日17：00；
六、投标截止时间
 2022年1月4日17:30
六、联系方法
招标单位：合肥滨投资产运营管理有限责任公司
地址：合肥市包河区徽州大道1388号二楼208室
联系人：丁丁 
电话：18256092610

附件：标书评审标准
1. 技术部分评审（50分）
	评审因素
	评审标准
	分值

	一.项目技术指标
40分 
	1.商业环境调研分析
	1) 项目周边环境分析全面、透彻   （8-10分）
2) 调研分析浅显、图文和数据不全             （4-7分）
3) 对标参考项目分析不透彻、借鉴意义不大                    （0-3分）
	10分

	
	2.产品分析与项目定位
	1）能否结合现状，项目产品剖析透彻、主题定位、市场定位、目标客户定位等合情合理，符合本项目发展预期        （5-10分）
	10分

	
	3.项目推广方案：推广策略与执行、重要节点与保障措施、投入与效果预估、资源储备情况
	1）方案思路清晰、行之有效、可行性高（20-30分）
2）方案一般（10-20分）
3）方案思路不清晰，可行性、可信度低（0-10分）
	30分


2. 商务部分评审（50分）
	评审因素
	评审标准
	分值

	一.公司综合指标
20分 
	1.综合实力
	1）公司规模、近期业绩证明等综合考量                       
	5分

	
	[bookmark: _GoBack]2.以往业绩与优势
	1）对项目重视度、积极态度、拟准备投入的人力物力等（2-5分）
	25分

	
	
	2） 以往操作项目的规模、进度、成果，社会影响力  （2-10分）
	

	
	
	3）投入项目组的人员资历、技能、经验等        （2-10分）
	

	二.商务报价
20分
	甲方按照乙方实际房产销售成交价总金额支付代理佣金，代理佣金分为基础佣金和溢价分成佣金，具体基础佣金比例按照“一房一佣”的原则（全额佣金为6%增值税专用发票含税价格，包括拓客分销点、拓客人员、日常拓客礼品、拓客车辆及费用、拓客公关费用、拓客物料等。）无法响应的视为废标。
	20分



